СТЕНОГРАМА

засідання Комітету з питань інформатизації та зв’язку

04 жовтня 2017 року

Веде засідання Голова Комітету ДАНЧЕНКО О.І.

ГОЛОВУЮЧИЙ. Ми можемо починати засідання комітету. Доброго дня, запрошені! У нас сьогодні присутній міністр інфраструктури Володимир Омелян, голова Держспецзв'язку Леонід Євдоченко, зі сторони Національної комісії з регулювання зв'язку Олександр Скляров і шановні запрошені.

У кого є які пропозиції або зауваження до порядку денного? 

_______________. Дотримуватися регламенту. 

ГОЛОВУЮЧИЙ. Хто – за? Прошу голосувати за затвердження порядку денного засідання комітету. Одноголосно. 

У нас є. По-перше, я хочу подякувати і міністру, і голові Держспецзв'язку за те, що завжди поважаєте наш комітет і приходите на засідання. Є… на пропозицію від міністра інфраструктури надати йому слово, 5 хвилин. І потім ми питання "Укрпошти" розглянемо як в порядку денному. Для того, щоб не витрачати час. Не проти?

_______________. Доповідь?

ГОЛОВУЮЧИЙ. Доповідь, да, доповідь. А потім "Укрпошту" в порядку денному послухаємо. Не проти, Юрій Миколайович? Да і все, да-да. 

ОМЕЛЯН В.В. Вельмишановний пане голово, дуже вам дякую за цю можливість. Вельмишановні народні депутати, насправді, для мене, дійсно, велика честь бути у вас. Бо я вважаю, що це один з найпрогресивніших комітетів Верховної Ради, який, однозначно, визначає майбутнє України.

Щодо стратегії "Укрпошти", яка зараз буде презентована керівником, він вже тут є, просто він проходить чергу, ми хочемо, власне, запропонувати вашій увазі поки що проект цієї стратегії з тим, щоб всі побажання, рекомендації покращення ми готові врахувати. Це ще поки документ, який знаходиться в Міністерстві інфраструктури на опрацюванні. Ми спеціально зупинили на час вашого комітету його розгляд. Тому будемо готові до всіх порад. 

Тим більше, ви знаєте, що, дійсно, нам з "Укрпоштою" пощастило. Керівник фаховий, керівник на своєму місці, у нього достатньо прогресивні ідеї, зокрема з дотичних до "Укрпошти" сфер. У нас високий ріст і комерції. Тут ми вже насправді гідно конкуруємо на ринку з потужними компаніями, не лише українськими. У нас достатньо гарно розвиваються контакти з міжнародними партнерами: і з "Амазоном", і з  "Алібабою", і з іншими сервісами, які надають такі послуги в електронній комерції. Тому я впевнений, що майбутнє "Укрпошти" у гарних руках. 

Щодо самого Міністерства інфраструктури, хотів вас теж потішити: ми вчора оголосили конкурс на новостворений Генеральний директорат з питань цифрової інфраструктури. Я на керівника цього Генерального директорату я би теж просив вас залучати ваших знайомих фахових людей, експертів, які готові будуть подаватися на вакансії Міністерства інфраструктури, бо там гарні  ринкові зарплати, і нам треба мати, дійсно, яскравих фахівців. 

Цифрова інфраструктура – це один з пріоритетів Європейського Союзу щодо майбутнього транспортної індустрії. Ми хочемо бути в тренді і перевести все в цифру у всіх сферах, де це можливо. 

Напрацювання є, і я  дуже сподіваюся, що… До цього моменту у мене був профільний транспортний комітет, тепер буде одразу ще й профільний ваш  комітет. Буду сподіватися на підтримку. 

Дякую. 

ГОЛОВУЮЧИЙ.  Дякую, пане міністре. 

Якщо є бажання, можемо, а якщо… (Шум у залі) Да! Добре! 

Шановний пан… Я дуже вам дякую так і… будемо мати фахову дискусію з "Укрпоштою". (Шум у залі) Я думаю… ну, ладно, я потім спрошу… (Шум у залі) Директорат? (Шум у залі) Ні, так… ну, ладно… 

А можна просто подивитися цей департамент цифровізації, чи не буде він підмінювати там Держспецзв'язку, електронне врядування? (Шум у залі) Да? Це щось я там не подивився. 

Ні, просто це  цікаво, це, дійсно… Просто щоб це було якось… 

Добре, дякуємо! 

Пункт 1 порядку денного – проект Закону про внесення змін до Кодексу України "Про адміністративні правопорушення" (стосовно невиконання вимог законодавства щодо організації та забезпечення захисту інформації) (реєстраційний номер 6711 від 13.07.2017 року), Кабінет Міністрів. 

Олександр Георгійович, дайте коротко… 

СТАРИНЕЦЬ О.Г. Шановний Олександр Іванович, шановні депутати! Законопроект розроблений адміністрацією спецзв'язку. Тут присутній Леонід Олександрович Євдоченко. Його… по ньому, позиція НКРЗІ: доцільність прийняти. ДСТСЗІ, ну, безумовно, відсутні зауваження, як і в агентства електронного врядування.

З асоціації ІнАУ подало свої зауваження стосовно того, що потребує доопрацювання законопроект, щоб об'єктом інформаційної діяльності може бути віднесена лише інформація, вимога щодо захисту якої встановлено законом, а не загальні інформаційні ресурси країни. 

Ми розглядали 6 вересня подібний законопроект також про внесення змін в Адмінкодекс – 6532, і тоді було прийнято рішення спрямувати його на доопрацювання, щоб уряд об'єднав всі законопроекти по внесенню змін до Адмінкодексу. 

ГНЕУ висловило свої зауваження до законопроекту. Там вказано, що конкуренцію утворюють дві статті, саме в кодексі. Тому пропонувалося, так би мовити,  нами направити на доопрацювання. Враховуючи обговорення 6 вересня у нас у комітеті по подібному законопроекту. 

ГОЛОВУЮЧИЙ.  Дякую. 

У нас присутній голова Держспецзв'язку, тому я хочу надати слово Леоніду Олександровичу Євдоченко. 

ЄВДОЧЕНКО Л.О. Щиро дякую, шановний Олександр Іванович! Шановні колеги, шановні колеги, присутні! Я вибачаюсь за те, що 6 вересня не був присутній тут на попередньому розгляді цього питання, але я детально ознайомився із стенограмою, яка була мені надана. Хотів би буквально в двох словах пояснити ситуацію і суть наших пропозицій.

По-перше, ці зміни до законодавства розроблялись адміністрацією Держспецзв'язку відповідно до рішення РНБО. Ви всі знаєте, що взагалі за відсутності законодавчої підстави, за відсутності Закону про основні засади кібербезпеки основні функції в цій галузі виконує Держспецзв'язку ситуативно. Тому всі моменти, які пов'язані з урегулюванням цього питання, Держспецзв'язку виконує і бере на себе відповідальність. 

В указах, що стосуються покращення ситуації з кібербезпекою, обов'язково в тому числі державних інформаційних ресурсів, взагалі відсутнє на сьогодні питання відповідальності адміністративної за порушення норм захисту інформаційних ресурсів. 

Я хотів би сказати, що ці зміни, так, стосуються всього ринку, всієї сфери, і державних структур, і недержавних структур. Але, хотів би наголосити, що в цьому указі Президента, який рекомендує розглянути також питання можливості надання послуг по захисту інформації за механізмом аутсорсингу, до захисту державних інформаційних ресурсів можуть залучатися комерційні структури. 

Так от, я хочу вам сказати, що на сьогодні ні одна комерційна структура, якщо буде порушено норми захисту інформації, не може відповідати ніяким чином. Ми наразі були присутні з народними депутатами в Польщі. І на моє запитання конкретне, яким чином регулюються питання там порушення норм захисту інформації, нам сказали, що там адміністративна норма і штраф може досягати 20 мільйонів євро! Я так під стенограму, щоб це було також відомо.

Тому я вважаю, що при такому, при такій ситуації в державі, якщо державна інституція, яка має відповідати за збереження  інформації, її захист обов'язково має підлягати адміністративній впливам, а комерційні структури, які беруться за обслуговування і захист державних інформаційних ресурсів також мають за це відповідати. Це загальна європейська практика і вважаю, що  на сьогодні користуючись висновком ГНЕУ, де також мова йде, що  законопроект може бути прийнятий за основу. Я би просив народних депутатів дуже уважно до цього  віднестися, не гаяти часу і спробувати таки доопрацювати вже під час другого читання. Тобто після прийняття за основу і винесення у Верховну Раду. 

Хотів би ще сказати, що  на 15 годину також це питання виноситься  і в комітеті правоохоронної діяльності. Я хотів би, якщо це можливо розглянути і з якимось висновком може туди йти. Дякую.

ГОЛОВУЮЧИЙ. Шановні народні депутати, прошу висловлюватися  по пункту першому. 

ЛУК’ЯНЧУК Р.В. А можна…

ГОЛОВУЮЧИЙ. Да-да, так. Руслан Валерійович.

ЛУК’ЯНЧУК Р.В. Доброго дня, шановні колеги, шановні запрошені і  гості та присутні! Я  хотів би звернути все-таки увагу, дійсно, на це питання стосовно цієї ганебної практики безконтрольності і діяльності комерційних  структур у сфері обслуговування по інформації, яка має спеціальне призначення або має гриф "таємно" або та  інформа ція, яка підлягає обов'язковому  розшифруванню та захисту. 

Дивіться, держава, яка не находиться в стані війни, як має дану  практику і вони забезпечують це виконання цієї норми шляхом адміністративних стягнень так, то чому ми  можемо на це не звертати  увагу і давати попуск даному питанню. Тому я пропоную категорично підтримати дане питання. Дякую. 

ГОЛОВУЮЧИЙ. В кого є ще, які… Леонід Олександрович, у мене таке питання, ми розглядали минулого разу минулий законопроект, там, дійсно, був інший трішечки… Правильно? Який  там у нас був? 

СТАРИНЕЦЬ О.Г. Там була по штрафам, збільшення розміру штрафів, 6532 його номер. (Шум у залі) Так-так. 

ГОЛОВУЮЧИЙ. Але у нас були зауваження. Тут ці  зауваження враховані вже в цьому зі чи немає їх? 

СТАРИНЕЦЬ О.Г. Ні-ні, там основне зауваження було, що  уряду доцільно об'єднати всі зміни в Адмінкодексі… 

ГОЛОВУЮЧИЙ. Ні, в нас крім цього було ще зауваження, що неточно встановлено, хто винний… тобто ми там… 

СТАРИНЕЦЬ О.Г. Так! І розповсюджується не тільки на органи влади, а й на суб'єктів господарювання. Там було… Також воно розповсюджується. 

ЛУК’ЯНЧУК Р.В. Шановні колеги, наш Комітет з питань інформатизації – так? Значить, ми повинні в розрізі інформатизації розглядати дане питання. 

Стосовно правоохоронної діяльності, Леонід Олександрович піде на комітет і буде там відстоювати питання стосовно  правоохоронної діяльності і процесуальних норм. 

Дякую. 

МОРОКО Ю.М. Вы правы. Но как бы… Я скажу не конкретно по этому законопроекту. 

Когда к нам попадают  законопроекты, где накладываются штрафы, предусматривается наложение штрафов на субъекты хозяйствования, то мы с вами, естественно, не можем рассматривать только конкретно там информационную составляющую,  телекоммуникационную. Ясно, что мы в первую очередь рассматриваем размеры штрафов, их обоснованность, этих штрафов, необходимость этих штрафов и как они соизмеряются со шкалой существующих наказаний по другим нарушениям. 

Но лично я, так сказать, заложник ситуации, потому что прошлый раз  Леонида Александровича не было, мы там немножко были обижены и сказали, что первый закон, который Леонид Александрович принесет лично, мы за него голосуем, какой бы он  ни был. (Шум у залі)  Поэтому я свое слово буду выполнять. Вот Леонид Александрович сам пришел, законопроект принес. Какой бы  он ни был, я… (Шум у залі) 

ГОЛОВУЮЧИЙ. Ну, я помню хороший анекдот, который Леонид Александрович рассказывал. Поэтому я бы не обольщался. Помнишь? (Шум у залі) Так, я думаю, ему раньше стенограмму принесли, чем туда попала.  Тут, кстати, не поспоришь.  

Давайте так, дійсно, я ж також був присутній на цих зустрічах у Польщі, там же не тільки про Польщу йшлося, там про досвід європейський да і там, дійсно, я сам, я не думав, що такі великі штрафи. Тобто 20 мільйонів євро це  штраф, з яким можна об'єкт  отримати…  20 мільйонів євро і таким чином, звичайно, всі  дуже відповідально відносяться  до виконання.  По минулому законопроекту там були  все ж таки зауваження,  які потрібно там, з моєї точки зору, врахувати. І питання штрафів, взагалі, воно  одним документом  потрібно, щоб Кабінет Міністрів  це запровадив. По цьому законопроекту я погоджуюсь, що з точки зору нашого питання, взагалі, кібербезпеки ми  розуміємо,  яке  ми теж це потрібно захищати.      

Тому я пропоную до  першого читання, так до першого читання і доопрацювати між першим та другим… до першого читання. Є  ще інші  пропозиції? Немає. Хто  - за, прошу  голосувати.  Одноголосно. Дякую.

Леонід Олександрович, я знаю, що у вас інший комітет.

СТАРИНЕЦЬ О.Г. Так на  сьомому поверсі і…

_______________. Успіхів.

СТАРИНЕЦЬ О.Г.  А ми швидко…

ГОЛОВУЮЧИЙ. Але  після нього можете  повертатись до нас.

СТАРИНЕЦЬ О.Г.  Скажіть, що  ми швидко подамо наш висновок.

ГОЛОВУЮЧИЙ. Та, що ти…

Так, шановні колеги, шановні народні депутати! Пункту другий порядку денного проект Закону про  внесення змін до Закону України  "Про телебачення і радіомовлення" щодо удосконалення механізмів забезпечення  прозорості, власності аудіовізуальних (електронних) засобів  масової інформації (реєстр. номер 6762 від 18.07.2017 р), поданий народним депутатом Княжицьким та  іншими. 

СТАРИНЕЦЬ О.Г. Сам Микола Леонідович  прислав нам  факс, що він не зможе  взяти участь, але просить  підтримати цей законопроект, буквально хвилин 30 до засідання.

Що стосується самого законопроекту, його підтримує Міністерство інформаційної політики. Не висловили зауважень агентство електронного урядування, з Держспецзв'язку немає, з НКРЗІ. Є листи громадських організацій, асоціацій правовласників конекту, контенту, перепрошую, інформаційного комітету і так далі, які тут присутні зараз, голови цих асоціацій.

Основне зауваження стосується саме наступного. Що законопроект передбачає надання інформації про структуру власності не лише ліцензіата, а заявника, його афілійованих (пов'язаних) осіб і може розповсюджуватись на всіх провайдерів програмної послуги. Тобто є такі побоювання. 

ГНЕУ теж говорить, на доопрацювання. 

_______________. (Не чути)
МОРОКО Ю.М. Я прошу прощения, ……… …….., вы ставили задачу по скороченій процедурі. Но боюсь, что не получится. Просто почему. Потому что, я, вот, зачитаю вам несколько, ну, с моей точки зрения, "сырых", слово "одиозных" не хочется применять, "сырых" норм в законопроекте, которые ни с логической, ни с правовой точки зрения немножко, трудно назвать их корректными.

Ну, например, в терминологии, у визначенні термінів в этом законопроекте: "вирішальний вплив на управління та діяльність юридичної особи" может считаться, что оказывает особа "незалежно від формального володіння". То есть, особа, яка юридически не влаеет этим предприятием вообще, но она в этом законе относится к особе, которая имеет вирішальний вплив на это предприятие. Ну, с точки зрения юридической и законодательной, это нонсенс. 

Що це за особа? И самое главное, как регулятор будет определять, по какой норме уровень этой особы, которая с юридической точки зрения никакого отношения  не имеет  к этому предприятию.

ГОЛОВУЮЧИЙ. Юрій Миколайович, можна якраз  по цьому питанню?

МОРОКО Ю.М. Да.

ГОЛОВУЮЧИЙ. Чому  тут  є  проблема, це нібито говорить про те, що нібито  ця людина має відношення до прав на якийсь контент. Таким чином, що у нас от зараз  відбувається.  Людина  каже, що така-то компанія використовує нібито контент, який  нібито належить їй. Замість того, щоб суди, замість того, щоб перевірити, чи цей контент належить цій людині, вони  за допомогою поліції  біжать до цієї компанії і  маски-шоу…  Тобто замість того, щоб перевірити, Юрій Миколайович,   розумієте  у чому тут,  замість того, щоб перевірити цю людину, а дійсно чи  їй  контент  належить,  суддя приймає рішення і біжать у цю компанію, блокують сервери, блокують, а потім ти повинен,  ось у чому головне питання… Якщо ти маєш  права на щось, добре,  ти надійшли все це, скажи, що я володар, а тут мається, що він не може доказати, але  вплив на таку компанію і потім просто маски-шоу. Ну це як?  Я просто, ну  я також  готувався   до цього,  от у цьому  є проблема. 

МОРОКО Ю.М. Александр Иванович, давайте я тогда закончу, а тогда вы уже будете. 

Следующий пункт, который мне  кажется очень спорный.  Суб'єкт інформаційної діяльності у сфері телебачення і радіомовлення подає  Національній раді інформацію про свою структуру, власність і… В действующем законе написано "щороку", ну один раз у рік подає інформацію. "Щороку" убирается, викреслюється "щороку" и получается, что теперь Нацрада по своему  усмотрению  может требовать хоть каждую неделю, хоть каждый месяц информацию у любого субъекта хозяйствования в области телевиденья. Ну, это абсолютная чрезмерность.

Дальше  мы читаем. Если раньше информацию о собственниках телекомпания или провайдер, кстати, чтобы  вы обратили внимание, все нормы распространяются не только   на   телеорганизацию, то есть  не только на организацию, которая создает  контент  и, там, имеет влияние на умы людей. 

Ну, и провайдеры, которые являються, собственно, средством передачи…

ГОЛОВУЮЧИЙ.  Передачи сигнала всего лишь. 

МОРОКО Ю.М. Они… контент… Они никак не влияют на умы людей, они никак не создают контент. Поэтому теперь  вводится норма, что  и при переоформлении лицензии такую информацию они должны  подавать. 

А что такое переоформление лицензии? Мы знаем, что переоформление лицензии происходит в течении года многократно: сменили адрес, сменили директора, изменили склад программный концепции и т.д. Получается, что предприятия обречены будут беспрерывно подавать информацию о собственниках. Но вы прекрасно должны понимать, что информация о собственниках, это информация… ну, как бы… она не лежит мгновенно  у операционных менеджеров на столе, ее необходимо… запрашивать акционеров, они должны подтверждение делать. То есть это  серьезный и длительный процесс. 

Дальше, мы говорим, что теперь закон говорит, что Национальная рада имеет право "витребувати декларації про майновий стан і доходи, про сплату податків та доходи фізичних… та про відсутність податкових зобов'язань з такого податку" у бенефициаров. Ну, извините! Есть фискальные органы… Какое … И что с этой информацией будет делать регулятор в области телевидения? У них что, есть специалисты профильные по этому вопросу? 

Дальше, "декларація про майновий стан подається у формі, встановленою Національною радою". Ну, что? Получается, что регулятор в области телевидения разработает собственную форму декларации "про майновий стан"… Ну, это  абсурдные  вещи! 

ГОЛОВУЮЧИЙ. Дополнительно к НАЗК, к налоговой. 

МОРОКО Ю.М. Ну, какие у них?... У них специалисты, чтобы по такому… вообще… Они не имеют, это не их полномочия. 

Теперь, "Національна рада вправі приймати рішення про виклик на засідання бенефіціарів". Ну, хорошо! А если это иностранец? Если он не явится на заседание Национального совета Украины? Какие последствия тогда для предприятия в этом случае? Зачем это? 

Значит… (Шум у залі) Да! Понятно, зачем. 

Еще один, так сказать, "шедевр". У разі повернення поштового відправлення з вимогою, яка не вручена адресату. То есть Национальный совет отправил вам какое-то уведомление почтой. Вы его не получили. Но если это неполучение, невручение независимо от Национальной рады, ну, допустим, почта не доставила или какая-то там проблема с ошибкой адреса произошла, то считается, что это вручение произведено в соответствии с законом и вступило в законную силу. 

То есть вы и знать не будете совершенно о том, что вам Национальная рада уже там предписание какое-то написала, по независящим от Нацрады вам это не доставили, вступило в силу. Ну, то есть это абсолютно такие противоречивые и абсурдные нормы в этом законе. Это только так, поверхностно буквально. Там таких норм полно. 

Дальше. На час проведення процедури і досліджень, і питання щодо дотримання вимог щодо прозорості структури власності Національна рада вправі зупинити розгляд заяв ліцензіата про переоформлення або про продовження ліцензій.

Не оговаривается, на какой период приостанавливается. То есть ваша деятельность приостанавливается на месяц, на два, на три, на полгода, на год. Вы теряете бизнес. Национальная рада никакой ответственности в этом случае не несет, она действует строго по закону. Имеем право приостановить вашу деятельность, приостанавливаем. На какой срок? Законом не ограничено. Нарушения никакого нет. 

Поэтому я считаю, что все-таки надо авторам направить на доработку. По большому счету, когда разговариваешь с автором законопроекта, они сами понимают немножко, что законопроект "сырой" получился. И даже Комитет, я помню, по свободе слова отложил рассмотрение этого законопроекта до устранения всех этих юридических нестыковок.

Поэтому я предлагаю все-таки поддержать проект, который у нас есть и на доопрацювання авторам законопроекта отправить. 

_______________. НКРЗІ не давали, да, ніякого висновку?

ГОЛОВУЮЧИЙ. А ви запитували НКРЗІ?

СТАРИНЕЦЬ О.Г.  Звісно. 

_______________. Написано, що не надали ні попозицій, ні зауважень. Ну, ми тут і про провайдерів говоримо. 

МОРОКО Ю.М. (Не чути)
_______________. Цікаво. 

ГОЛОВУЮЧИЙ. Але… Я вважаю, що Національне агентство залізають у вашу сферу регулювання. 

МОРОКО Ю.М. Понимаете, когда вот это… вот эти все новшества, они еще касаются телекомпаний, по контенту, ну, там еще можно как-то понять, но когда они касаются провайдеров!..

ГОЛОВУЮЧИЙ. Олександр Іванович, як комісія… (Шум у залі) 

Не стосується повноважень Національної комісії… тобто можна сміло говорити, щоб інтернет-провайдери більше до вас не ходили? (Шум у залі) Там провайдери написані. Провайдери! (Шум у залі) Це – мінус вашому юридичному департаменту! (Шум у залі) Ваш лист. Роман Сергійович, передай, будь ласка. 

Мінус! Нацкомісії мінус. (Шум у залі) Колегіального органу, да! 

Олександр Іванович, я думаю, що Національна комісія з питань регулювання зв’язку не тільки повинна займатися 4G, а і, ну… більш ретельніше звертати увагу на такі законопроекти. 

_______________. Просто якщо комітет його відправить на доопрацювання, то вже треба в доопрацюванні, в цьому процесі взяти участь. Я до цього. 

ГОЛОВУЮЧИЙ. Та ні! 

_______________. Олександр Іванович, зараз я подивлюсь, мені дали матеріали. Ну, ви ж знаєте, що в НКРЗІ дуже фахова юридична служба. Тому якщо ви на комісії порекомендували прийняти рішення без зауважень, ну, чесно вам скажу, виходить, що це, дійсно, не відноситься до нашої сфери діяльності. Зараз я подивлюся… 

_______________. Провайдери мають давати інформацію про власників, про афілійованих осіб… 

ГОЛОВУЮЧИЙ. Так провайдери дають. Але вони дають Національній комісії з питань регулювання зв’язку. Вони надають таку інформацію. (Шум у залі) А там написано просто "провайдери". В тому-то і проблема! 

_______________.  Ні, я вибачаюсь, а закон чого стосується? Тут мова йде про провайдерів… 

ГОЛОВУЮЧИЙ.  Ні! Ні! Ні! Всі… (Шум у залі) Там через кому йде просто "провайдер". 

 (Загальна дискусія) 

ГОЛОВУЮЧИЙ. Ну, да. Є ще  інші… Є ще інші пропозиції.

Хвилиночку, да у нас тут строго слідкують за регламентом. Наталя. 

_______________Н. Можна вже.

ГОЛОВУЮЧИЙ. Да.

_______________Н. Я трошки поясню, насправді це не новина, але  є така європейська норма, що  повинна бути  прозорість медіавласності це європейські стандарти. І насправді закон внесення змін до Закону  про телебачення і радіомовлення вони вже відбулися десь два  роки тому і, дійсно, а  цей законопроект, який зараз розглядає комітет він саме націлений на вдосконалення  тих норм, які були прийняті там десь два роки тому. 

Стосовно провайдерів, дійсно,  звітність  і багато чого, тобто  це все розповсюджується на провайдерів програмної послуги. Але я завжди вважаю це так воно і є, це є ті оператори… провайдери телекомунікацій, які  працюють у сфері  телебачення і радіомовлення насправді, тому що  вони  отримують ще й ліцензію провайдера програмної послуги. Тому  ваше там юридичне управління чи вони праві, це стосовно… 

_______________. Я вибачаюсь, провайдери ліцензії не отримують наскільки мені здається.

ГОЛОВУЮЧИЙ. Да

_______________Н. Ну, це, дійсно, вибачте,  ліцензію вони  отримують, навіть  забагато коштує.

Що стосується цього  законопроекту? Так, безпосередньо да. Дійсно, положення  основного Закону України "Про  телебачення" в  цій частині потрібно  удосконалювати, на нашу думку…

ГОЛОВУЮЧИЙ. Ви підтримуєте чи ні?

_______________Н. Ні. Ми просимо на доопрацювання, там  потрібне системне доопрацювання.

ГОЛОВУЮЧИЙ. Все на доопрацювання.  Якщо  ви як… Все. 

Хто за те, щоб направити проект  Закону  про внесення змін до  Закону України "Про телебачення і радіомовлення" щодо  удосконалення механізмів забезпечення прозорості власності аудіовізуальних (електронних) засобів масової інформації (реєстр № 6762) від  18.07.2017-го поданий народним депутатом Княжицьким та іншими на доопрацювання. Прошу голосувати.   
Хто – проти? Утримався? 5 – за, 1 – утримався. (Загальна дискусія)

Пункт третій порядку денного… (Шум у залі) Проект Закону про первинну медичну допомогу на засадах сімейної медицини (реєстр. № 6634).

_______________. (Не чути)
ГОЛОВУЮЧИЙ. По цьому? А яким чином цей законопроект…?

СТАРИНЕЦЬ О.Г. На нас його розписали, у законопроекті є стаття 34 "Інформаційне забезпечення суб'єктів первинної медичної допомоги", саме через цю статтю. І у цій статті передбачається, що на центральному рівні забезпечує, формування реалізує політику, веде реєстр орган влади, на місцевому рівні місцеві органи влади забезпечують. Ну тобто трошки воно розбалансовано. Пропонується направити на доопрацювання. 

ГОЛОВУЮЧИЙ. Ну, як ми можемо приймати рішення комітетом…

СТАРИНЕЦЬ О.Г. Автора ми запрошували листом.

ГОЛОВУЮЧИЙ. Вона попереджувала, є представник, я знаю. Є ж представник автора? Немає. Ну, тоді, як у нас у комітеті – не розглядаємо.

_______________. Я вам скажу, у деяких комітетах взагалі не розглядають, якщо немає авторів.

ГОЛОВУЮЧИЙ. Так правильно.

_______________. А навіть ………допускають завжди представника. 

ГОЛОВУЮЧИЙ. Так нікого немає, нікого немає. 

_______________. Шановні колеги, я вважаю, якщо немає представників, значить вони ще не готові до прийняття даного законопроекту. Тому я пропоную на доопрацювання. Хай доопрацюють, потім прийдуть і… (Шум у залі)

ГОЛОВУЮЧИЙ. …зняти з питання. Знімемо з порядку денного.

_______________. Це політкоректність стосовно того, що ваша колега з фракції, да?

_______________. Ні, боронь Боже.

ГОЛОВУЮЧИЙ. Ну, ми зазвичай знімали з порядку денного, а потім… Ну, практика у нас у комітеті була…

_______________. Пропозиція – на доопрацювання.

МОРОКО Ю.М. Что получается у нас, не приходит автор или там у него доверенное лицо, мы потратили с вами время, секретариат потратил время, мы его откладываем, в следующий раз ставим –опять  не прийдут, мы опять его отложим. 

Я предлагают отправить "на доопрацювання" для  того, чтобы…  

ГОЛОВУЮЧИЙ. Перша пропозиція була на…

МОРОКО Ю.М. …наше время в плане экономии… 

ГОЛОВУЮЧИЙ.  Закон є закон… 

_______________. Княжицького теж не було тільки що. Давайте якось… 

ГОЛОВУЮЧИЙ.  Да, і ми розглядали. 

_______________.  … стандартами – да? – не … 

ГОЛОВУЮЧИЙ.  Княжицького не було! (Шум у залі) 

Ні! Ну, була перша пропозиція – на доопрацювання. Ну, я ж не можу, згідно регламенту була перша пропозиція Руслана Валерійовича на доопрацювання, друга пропозиція – зняти з порядку денного. 

Тому хто за першу пропозицію – відправити на доопрацювання, прошу голосувати. Чотири. 

Хто за "зняти з порядку денного"? 

_______________.  Та все, уже прийнято! 

ГОЛОВУЮЧИЙ. Ну, рейтингове, на доопрацювання. (Шум у залі) Ну, потенціалу нема, я не бачу потенціалу! 

Пункт 4 порядку денного – результати роботи ПАТ "Укрпошта" за 6 місяців 2017 року та інформація щодо стратегії розвитку підприємства. 

У нас з короткою доповіддю був міністр інфраструктури Володимир Омелян, він надав нам інформацію. Ми домовились … (Шум у залі) Да, був на початку. Да-да, він був. Так тільки що був. 

Ми домовились не переносити питання "Укрпошти" попереду законопроектів. Тобто пан міністр зробив доповідь ключову. І прошу… моя пропозиція – одразу перейти до… надати слово… да! Ну… Ні! Надати слово… (Шум у залі) Стратегію да, ми отримали. 

МОРОКО Ю.М. Стратегию ми отримали. Если что-то у Игоря Юхимовича есть дополнительно сказать – пожалуйста, мы прекрасно  выслушаем. А так …… вопросы готовые, к дискуссии мы готовы, и мы готовы уже их обсуждать. 

ГОЛОВУЮЧИЙ. Ну, я вважаю, що потрібно все ж таки 5-7 хвилин надати слово керівнику "Укрпошти". 

Дійсно, виходячи з того, що презентацію ми отримали вчасно, як ми домовлялися, і народні депутати кожен окремо її пропрацював, і комітет її пропрацював. Тому Ігор Юхимович, 5-7 хвилин, точкових таких. В іншому звіті. Інший звіт. 

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Що турбує депутатів? Перш за все, я – перший генеральний директор, який не провів скорочення мережі або людей. 

_______________. Якщо колеги мої по комітету не заперечують, можна почати з фінансів? 

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Можна!  

МОРОКО Ю.М. (Не чути) Я прошу прощения. Если мы предоставили слово, то …… структурировал свое выступление, свою презентацию, давайте мы не будем ломать подготовленное выступление… 
(Загальна дискусія) 

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю.  На финансах я остановлюсь подробнее… 

Колеги, короткий контекст ви бачите от на цьому слайді, як саме розвивалось підприємство. Не зважаючи на різні курси долару та євро, виручка "Укрпошти" залишалась на одному рівні. 

Як саме це… за рахунок чого підприємство було біля нуля? За рахунок того, що скорочували мережу та працівників або кількість людей із повною зайнятістю. Тобто ви бачите, там з 81 тисячі вони скоротилися в еквіваленті повної зайнятості до 57-и. Взагалі на сьогоднішній день працюють 73 тисячі працівників. 

Якщо поділити "місто-село", це нема інформації в презентації, 31 тисяча людей – це оператори села і листоноші села, в еквіваленті повної зайнятості це десь, ну, 50 відсотків.  Це основна проблема "Укрпошти", що, наприклад, у нас багато регіонів, таких, як Київщина, маємо на кожному хуторі листоношу на 0,3 ставки, платимо заробітну плату 640 гривень заробітна плата і  720 гривень податки. 

І саме до фінансів… Дійсно, ви бачите, що "Укрпошта" втрачала ринок. Оце основний такий слайд, і тут наш регулятор присутній, то, до речі, на ринку регулюється "Укрпошта", яка має 18 мільйонів посилок, і не регулюється, наприклад, конкурент, який має 120. Тобто я сьогодні можу навести багато прикладів, де ми, державне підприємство ………. маємо менша прав, ніж, наприклад, наші приватні конкуренти. Пенсія, ви бачите, також скорочення десь 35 відсотків. Що важливо, ми втрачаємо прибуткових пенсіонерів – це місто і  залишаємо собі, ну, соціальну відповідальність, розноску грошей в селі. Я не ставив цієї цифри, тому що я їх не дуже люблю публікувати, 125 мільярдів готівки пенсії розносять "Укрпошта" і, на жаль, ми маємо кожен, десь кожен тиждень повідомлення про напади на наших листонош. "Укрпошта" має... "Укрпошта"  має 4 тисячі 620 пістолетів, тобто така невелика армія і на сьогодні ми це  дійсно утримуємо. Не буду, ну, фотки всі бачили, що ми отримали. 

До стратегій і до цифр, була розроблена стратегія як саме вивести це підприємство до нормального стану. На цей рік планувалося 5,5 мільярдів гривень по стратегії, ми зараз планує перевищити ці показники і вийти на 6-6,4  мільярди. Чому? Ну, тому що якщо ми це не зробимо – не вистачить грошей на заробітну плату. Щоб бути  чесним і відвертим...

ГОЛОВУЮЧИЙ.  ...... за рахунок пістолетів в когось відбирати цю...

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Відбирає, да, у конкурентів і перевозимо. 

А що важливо на цьому слайді, частка фінансових послуг, да, сьогодні буде, мабуть, питання. Якщо ми  втратимо фінансові послуги, як я говорив, "Укрпошта" буде, повинна бути, за законодавством, прибутковою компанією, вона просто може бути велика прибуткова компанія або маленька. 

Цифри, наша мережа складає 11,5 тисяч відділень. Вся банківська система України, вся взагалі з "Приватом", з "Ощадом", з усіма, ну, була 10 тисяч, мабуть, сьогодні вже пару відділень закрили – мабуть, уже дев'ять 800. Тобто "Укрпошта" більше, ніж вся банківська мережа України. Результати ви  бачите: плюс 25 тисяч по посилкам, ну, не буду тут повторятися, по торгівлі. Одну цифру хочу сказати по експрес-посилкам, за весь останній рік "Укрпошта" відправила 46 тисяч експрес-посилок. На сьогоднішній день за цей місяць – за вересень ми вийшли на 300 тисяч посилок на місяць, тобто для порівняння 46 тисяч – за рік, 300 – на місяць, до кінця року вийдемо на 500 тисяч за місяць, оце результати нової команди. 

Вибачите, що ми за останні три місяці  придбали більше автівок, ніж за останні 5 років, тому що треба це все перевозити, ну, і значно покращили середній вік цих автівок. Позбавилися корупції, повисили прибутки на торгівлі і дійсно знизили ціни для людей. Але ж, ну і провели корпоратизацію. Ви всі бачите, це одна з перших компаній, яка зараз дає нашу нерухомість на "ProZorro". Перший же аукціон дав можливість збільшити дохід на 94 відсотки. По нерухомості плануємо це робити. Оце, бачите, 5 тисяч 700 сторінок, які ми підписали. 

Але ж, основна проблема, це дійсно "Укрпошта". 66-70 відсотків витрат, це заробітна плата. І ви бачите, що фонд заробітної плати підвищився з 3 мільярдів до 4,2 за один день. Після підвищення мінімальної заробітної плати 80 відсотків працівників "Укрпошти" отримували менше ніж мінімальна заробітна плата.

Що ми отримуємо на 1 січня наступного року? Ще 675 мільйонів гривень. Тобто при виручці 4,5 наші витрати тільки на заробітну плату з 1 січня цього року склали 4,2. Отут сидить наш регулятор. І ми дійсно дуже вдячні, що вони йдуть нам назустріч. Але ж, треба не забувати, що "Укрпошта", це регульовані тарифи. І ми не можемо, от, зараз ми всі розуміємо, що буде три сімсот двадцять три, але ж ми не можемо. Мені треба порушувати яке законодавство? Або працювати нижче собівартості, що заборонено, або самостійно змінювати тарифи, що також заборонено. 

Тому з 1 січня взагалі "Укрпошта" перший квартал працює в мінус, тому що заробітна плата вже підвищена, тобто витрати підвищені, а ми ще працюємо за тарифами останніми. У нас було засідання, віце-прем'єр мене закликав. Якщо у розвинених країнах пошти країни отримують субсидії від держави на роздрібні видання, наприклад, пошта Франції отримує 130 мільйонів євро на рік субсидію від держави на розповсюдження періодичної преси.

"Укрпошта" просубсидіювала пресу, просубсидіювала на 500 мільйонів гривень за три останні роки. Тобто ми втрачаємо на розповсюдження преси десь 150 мільйонів гривень на рік. Я був дуже негарний керівник, тому що підвищив тарифи на періодичні видання, щоб вийти в нуль. Ну, щоб вийти в нуль, но в нуль вже не вийду, тому що підвищились рахунки, а ми ж на наступний рік вже тарифи затвердили.

Тому, дійсно, ну, тут з витратами я показав оці показники. Було питання, як ми вийшли. Тобто заробітна плата з ЄСВ 496 мільйонів на перше півріччя, збільшення. 

Амортизація. Така компанія як "Укрпошта" провела корпоратизацію і ми дійсно провели переоцінку основних засобів. І тобто це призвело до збільшення амортизації.

Втрата доходів від імпорту. Це Китай змінив правила, на жаль. І чотири країни світу більше не можуть отримувати нереєстроване відправлення. Це Україна, Росія, Білорусь і Бразилія. Тому ми зараз переробили наш процес. Ну, вони не довіряють, тому що велика кількість відправлень, які, ну, не розраховуються. 

Тому ми зараз переробили цей процес, з китайцями запустили цього тижня новий процес і ми велику частку цього доходу получим обратно. 

Але, на що хочу звернути увагу. Наприклад, якщо ви замовляєте посилку в Китаї і вона йде через пошту Китаю, ви можете отримати цю посилку через "Укрпошту". Якщо, а це 50 відсотків, посилка йде через, наприклад, "AliExpress", ви не маєте можливість доставити посилку через "Укрпошту" напряму, ми це веземо через пошту Естонії. Чому? Тому що, наприклад, "Нова пошта", "Міст Експрес" мають право працювати з приватними операторами, "Укрпошта" не має права працювати з приватними операторами. 

Тобто ми беремо цю посилку, не ми беремо, пошта Естонії, наприклад, бере цю посилку з Китаю, везе в Естонію, ми з Естонії веземо її в Україну. Чому? Тому що пошта Естонії, це призначений оператор, а ми – непризначений. Україна втрачає на цьому транзиті велику кількість грошей. 

Ну, так, для порівняння. Пошта Естонії на транзиті заробляє 100 мільйонів євро. А вся виручка "Укрпошти", це 280 мільйонів євро. Да? Так, щоб для порівняння. Ми дуже так за допомогою міністра пытаемся якось нашу ДФС змінити чому. Тому що Україна, дійсно, може стати транзитною державою. Ми будемо не втрачати, а на Білорусь, на Казахстан всі ці грузи можуть йти через Україну. Але ж, для цього треба мати право працювати з приватними операторами, чого ми зараз не маємо. 

Тому, ну, таким чином, ви бачите, що ми збільшили всі обсяги, які ми могли збільшити, особливо по нерегульованим тарифам. І орієнтуємось, десь чисто збиток за перше півріччя, це буде мінус 362 мільйони, по року плануємо його зменшити десь вдвічі. Тому що четвертий квартал, це йде 40 відсотків від виручки  "Укрпошти" взагалі. Ну, от це мабуть такий основний по цифрах. Я думаю, що будуть питання ……… 

Було внесено законопроект 6601 про внесення змін до деяких законодавчих актів України  про надання "Укрпошти" права вести поточні  рахунки. На жаль, у нас різна точка зору з Національним банком, різна точка зору з Мінфіном щодо цього законопроекту і взагалі  ну то таке. Наприклад, "Укрпошта" вперше стала членом "Visa" і "Mastercard" ми сьогодні вже готові поставити 5 тисяч терміналів у наших відділеннях, щоб надати людям можливість сплачувати не готівкою, а через термінали, Нацбанк зараз не  пропускає це питання. 

Друге. Ми підписали ……………. це також зараз не пропускається, тому що є  певні розбіжності щодо…

_______________. Яка  структура ваша фінансов... (Не чути) .

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Взагалі від 4 мільярдів 25  відсотків це  комісія за виплату пенсій, а десь третина це ми маємо десь 30 відсотків ринку поштових переказів і остаточно – це комунальні платежі, тому що за межами… один факт я хочу підкреслити...

_______________. Платежі від населення?

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Від населення, так. А 80 відсотків нашої мережі – 11,5 тисяч – 80 відсотків це населені пункти, де менше ніж 2 тисячі людей на населений пункт. Тобто у нас 80 відсотків відділень знаходиться в  містах, де мешкає менше ніж 2 тисячі людей і,  взагалі, це десь 10 мільйонів громадян України.

_______________. Тобто наскільки я зрозумів, щоб мати інші фінансові послуги робити, то потрібно  ліцензійні відповідні документи, так.

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Так, навіть не те, що інше ми  пропонуємо як зараз це  відбувається привезли, роздали пенсію готівкою ці 125 мільярдів. Потім людина прийшла через три дні сплатила 300 гривень комуналку ми ці гроші повезли, потім прийшла купила там  цукор, олію, щось ще, опять взяли гроші й перевозимо, і так от туда й обратно возимо гроші. Якщо надати можливість нам якось вести  рахунки, ми зарахували, списали гроші за комуналку, коли людина прийшла. Тобто ми просто менше возимо цих грошей, там крім нас нікого немає. То замість того, щоб возити туди й обратно, через нас проходять зараз два мільярди сільхозгосподарських паїв.   Якщо хтось хоче розрахуватися з фермерами за їх паї крім нас, там  нікого немає, посилає через поштовий переказ. Я зустрічався з  головою "Сітібанк" вони видали нашим фермерам кредити. Говорять, а ви знаєте, як вони можуть розрахуватися за  кредити? Ніяк, тільки  прийти  на  пошту з чемоданом грошей і відправити  поштовий переказ "Сітібанку" за розрахунки по кредиту. Тобто всі ці люди там не мають доступу до фінансових послуг. Україна в рейтингу G20 по доступу до фінансових послуг на рівні Танзанії. Тому що всі ці люди – у нас же банки скорочуються, ця мережа скорочується, то всі ці люди залишаються … ну, готівкою, ну, готівкова економіка… (Шум у залі) 

На умовах операторських – це економічно недоцільно, і ми не можемо нормально обслуговувати людину, тому що тоді згідно законодавства, тільки банк має  доступ до прав. То якщо бабушка от приходить, і говорить, що у мене на рахунку, я говорю, бабушка, без поняття, я ж агент, я можу тільки зняти з рахунку або покласти на рахунок. 

Тому… І це недоцільно, для нас це не вигідно, тому що всі гроші залишаються в банку, а ми не несемо на утримання мережі, на комп'ютери, на всі фінансові установи. 

Ми зараз, не зважаючи на такий важкий фінансовий стан, розробили програму і втілюємо, щоби вдвічі збільшити кількість комп'ютеризованих відділень. Коли я прийшов, це було 18 відсотків, тобто від 12,5 тисяч відділень комп'ютер хоча б один мали 18 відсотків відділень. На сьогодні ми розробили і втілюємо програму: до кінця першого кварталу наступного року комп'ютер буде у кожному селі України, де має більш ніж 2 тисячі мешканців. Це дуже велика програма, тому що це потребує канали зв’язку, комп'ютери, ґрати поставити, щоб там… (Шум у залі)  

Кредитні кошти і прибуток пускаємо… все, що заробляємо, пускаємо на розвиток. (Шум у залі) Обслуговуємо. 

_______________. Вскользь було, може, я не почула, щодо аукціонів приміщень, які на продаж виставлені – да? 

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. На продаж не можна. На оренду, тільки оренда. 

_______________.Ну, оренда – да? Тобто дві тисячі скорочення. Скільки вже пішло на  оренду і який план прибутку? 

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Ну, ми плануємо… Перш за все, що відбувалося до корпоратизації? 70 відсотків від оренди забирав Фонд держмайна. Тобто ми отримували лише 30 відсотків від тієї ставки, яка була. Тобто частка прибутку буде просто ті, що ми отримуємо 100 відсотків, а частка, на жаль, здавалась по таким, ну, дуже смішним цінам. Ну, ми плануємо 100 мільйонів за наступний рік. Чому? Тому що це ж потребує… я могу виставляти тільки коли закінчується строк оренди. І от ми розробили це положення – тільки оренда, на жаль, продавати, от ми сьогодні мали засідання, що ми можемо зробити, щоб позбутися цих хібар, які нам не потрібні. Ну, на жаль, це такий длинный шлях, що десь, можливо, півтора року до першого, тому що це узгодити оцінщика, узгодити оцінку, узгодити оцінку з одним органом, в з іншим органом. У нас марки, до речі, от, Олександр Іванович знає, тарифи на марки узгоджені з 6 організаціями – Асоціація роботодавців України, Асоціація профспілок, Антимонопольний, НКРЗІ, регулятор, тобто 6 організацій. От ми з ними, ви знаєте, в Україні 35 тарифів марок, в нормальних країнах – п'ять. От ми з Олександром Івановичем спільно працюємо, щоби зробити п'ять, займає зараз, скільки вже, рік і два місяці десь ми працюємо над цим.

_______________. А в чому проблема?
СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Тому що треба ж пройти всі певні...

______________. (Не чути) 

_______________. Шість.

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. І кожен філателіст має висловитися... (Сміх у залі)
_______________. У нас коллекционеров много.

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Не, ну, приходимо до профспілок, они говорят: а ми – проти підвищення тарифів. За зарплату – за, я говорю, а проти тарифів. І вони – на доопрацювання. Так два місяці – на доопрацювання одне, інше.

_______________. (Не чути) 

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Да, тільки ж...

_______________. (Не чути) 

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Ні, дійсно, ну, маємо те, що... на сто мільйонів гривень плануємо за наступний рік по оренді, лише по оренді, але  ж ми дуже розраховуємо, що держава дасть нам право продавати. 

Я объясню чому. Наприклад, в Києві наш основний сортувальний центр знаходиться біля залізничного вокзалу, три гектари землі, 25 тисяч квадратних метрів. Розумієте? Всі автівки з України з'їжджаються в центр  Києва на сортування, ну, це ж, ну, дуристика, да. Тобто сортувальні центри у всіх нормальних країнах знаходяться поза межами міста, вони одноетажні, а у нас – дев'ятиетажні. Не дай Бог, ліфт ламається – всі несуть мішки на соб. Тобто питання є, що треба це продати і побудувати за ці кошти нормальний сучасний коп'ютеризований центр, десь поза межами міста. І так в кожному... в кожному великому місті – у Львові... Ну, тобто історично це було біля залізничних вокзалів, тому що  возили залізничними вагонами. Тому у нас усі ці питання у Львові паркінг побудували перед залізничним  вокзалів, хто був – знає, воно займає автівке 45 хвилин тільки виїхати з  нашого сортувального центру.

_______________. Ще питання, тобто 11,7 тисяч відділень. Не планується більше скорочення чи інвентаризація показала, треба ще скорочувати чи якось модифікувати? 

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Питання у тому, чому ми так просуваємо цей закон. Ми розуміємо, що ми останнє, що там залишилось. "Ощадбанк" закриває до тисячі відділень, їм дали можливість, а ми останнє, що там залишилось. І ми розуміємо, що якщо ми звідки підемо, це остаточно цивілізація. Але ж працювати як зараз, ну неможливо. Тому що ми запланували? Всі села до 2000 плюс будуть працювати стаціонарні відділення, як зараз, ми комп'ютер поставимо, там цивілізацію проведемо і все буде… ну, такі села, маленькі міста менше ніж 2 тисячі населення. Ми зараз запустили пересувні відділення. Запускаємо пересувні відділення, тобто буде працювати все теж саме, більше того, ми будемо мати комп'ютер, тобто буде приїжджати, будемо або в сільраді брати, наприклад, кімнату на день або на два, залежить… Буде приїжджати автівка, будемо приймати платежі, а автівка з листоношею буде розвозити пенсію. У нас в середні два конверти на день в селі, два конверти, але ж ми платимо за проходи. Тобто якщо ділянка 15 кілометрів, я делаю вид, що вона вона проходить, вона також делает вид, що вона ходить, дійсно ніхто не ходить, накоплюються конверти і газети, коли буде день пенсії, щоб один день сходить, там продати масло, газети.

_______________. Може на велосипеди пересіти? 
СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Ну, велосипеди взимку не дуже працюють. Там… 

(Загальна дискусія) 

Да, велосипеди, а треба ж запчастини, там ремонт…

ГОЛОВУЮЧИЙ. (Не чути)

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю.  У нас 36 тисяч листонош. 

(Загальна дискусія)

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Стовідсотково автомобільним. 

_______________. А залізничним уже не…

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю.  Залізничне – ні, і з точки зору процесу, і з точки зору тарифів це не має смислу, тобто стовідсотково автомобільний транспорт.

_______________. А щодо дозволу на продаж, які вже зроблено кроки, що підготовлено для того, щоб рухати..?

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Перша за все зроблена корпоратизація. Ми пройшли корпоратизацію, тобто зараз ми оформлюємо передачу цього майна на баланс "Укрпошти". Зараз триває корпоративна реформа, ми дуже розраховуємо, що, можливо, у нас з'явиться наглядова рада, яка, можливо, буде надавати нам право на згоду на продаж майна. 

А далі, вот, існує процес, який такий дуже довготривалий як узгодити продаж держмайна. Це, там, всі ці кроки… Ми готові… З точки зору, готові, ми, то готові хоч завтра, да. І ми хотіли, щоб нам надали…

_______________. Тобто всі інвентаризації, все, все підготовлено…

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. От у нас 13 баз відпочинку. У нас 13 баз відпочинку. Вот, навіщо мені 13 баз відпочинку. Я би їх продав, купив автівки і підвищив людям заробітну плату. Тому… У нас 1,3 мільйона квадратних метрів нерухомості.

_______________. І вона вся не вам належить, а ДФУ держмайна? 

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Ні-ні, зараз вже нам. До цього держфонду, зараз наша. Але ж з боку, вот, ви бачили витрати, податки також збільшились. Наступного дня після корпоратизації нам підняли податки. В Києві, практично всі відділення в Києві ці орендовані, ми орендуємо місто Київ. По Києву наша оренда за рік збільшилась з 30 мільйонів до 60 плюс 30 мільйонів за рік і наступного року вони також запланували нам підняти.

По Харкову з 15 до 25 щось таке. Тобто у нас всі думають, що ми володіємо всіма гарними цими будинками. Ні, дійсно у великих містах, у нас все зібрали, тому ми орендуємо з 11,5 тисяч відділень 8 тисяч ми орендуємо. 

ГОЛОВУЮЧИЙ. Або в центрі "Укрпошта" це ж ваші… Комісію хотіли висилити національну…

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Ні, ні, комісія отримала оренду так, що… 

_______________. Все. Дуже дякую. 

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Ні, розумієте, всі хочуть збільшення доходів. Але ж всі просять оренду за 1 гривню. Тому тут…

МОРОКО Ю.М. Игорь Юхимович, ну, я почитал презентацию, почитал все ваши интервью даже исключительно потому, что на протяжении, там, последних 10 лет я уже слышал, видел массу красивых презентаций, много, темпы падения пикирующего бомбардировщика не сокращаются и… не перестают. Я задам некоторые вопросы или, там, или может выскажу какие-то некоторые мысли. Ну, просьба, Игорь Юхимович,  не воспринимать это как, там, оппонирование, там,  или попытка, там, нанести ущерб "Укрпочте". Из чисто профессионального любопытства поспрашиваю и давайте мы просто пообсуждаем. 

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Конечно. Поверьте, после того, что про меня пишут это не…
МОРОКО Ю.М. Вот, я прочитал презентацию и вижу некоторые нестыковки, вот вы утверждаете в презентации, что "Укрпочта" охватывает 100 процентов населенных пунктов и 100 процентов населения. Но у меня не стыкуется, у вас 11,7 тысяч постоянных офисов, а в Украине  30 тысяч населенных пунктов, как  11 тысяч офисов может покрыть 30 тысяч населенных пунктов? Я сейчас буду идти по вопросам, а потом …

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Так 1500 – передвижных отделений.

МОРОКО Ю.М. Игорь Юхимович, тысяча у вас передвижных отделений, так получается у вас тысяча передвижных отделений накрывает остальные 20 тысяч населенных пунктов.

_______________. Не получается просто из одного населенного пункта можно обслуживать несколько, ну точек нахождения 11,7

МОРОКО Ю.М. Давайте якобы пройдусь по всему, чтобы  мы с вами не рассыпались, а потом просто обсудим. Просто я говорю, что у вас  в презентации написано, что у вас охват офисами… офисами сто процентов населенных  пунктов это не правильно, вот с моей точки зрения, не корректно написано в презентации либо я что-то не правильно понимаю.

Дальше мы от с вами видим, последние  шесть лет, как у вас указано, и мы это все тоже знаем,  на 35 процентов финуслуги "Укрпочты" упали. То есть каждый  год в среднем 6 процентов идет падение отток финуслуг за счет… причина основная это объективная из-за перевода пенсий на карточки мы это все прекрасно понимаем. Мы так же прекрасно понимаем, что тенденция, наверное, сохранится, и эта тенденция шесть процентов наверняка будет продолжаться.  Я в вашей презентации не увидел, что это шести процентное падение финансовых услуг каким-то образом,  учтено, может быть, я ошибаюсь. 

Дальше я  смотрю в презентации доход на одного работающего, но с моей точки  зрения, это главнейший показатель для любой компании. Я б его ставил вообще на первое  место этот показатель и у вас там такие замечательные цифры написанные, в 2016 году, там  54 тысячи, а в 2021 году – 152 тысячи рост вы закладываете… рост рентабельности 182 процента, если поделим, то получается в год 36,4 процента. Я посмотрел, то есть это план будущее: с 16-го по 21-й. Я вот смотрю, основные финансові показники за перше півріччя 2017 года вместо,  в этом году  вы точно так же… в этом году вы должны были дать прирост рентабельности 37 процентов, ну как вы запланировали, у вас за полгода – минус 7 процентов рентабельность. То есть пока, к сожалению, я вижу, либо я ошибаюсь, основные показатели за полгода идут в обратную совершенно сторону с планами, которые  вы отражаете в презентации.

Просьба будет, немножко рассказать о поштових рахунках, которые вы как бы делаете одним из таких точке роста в своих финансовых планах. И там указано, что эти почтовые рахунки исключительно за счет кредитования "Укрпочтой". Ну, я не очень, честно говоря, понимаю как при минусовой рентабельности можно еще и массово кредитовать население. Просьба, немножко  остановиться  на  этом и порассказывать как оно планируется, чтобы мы понимали вообще этот механизм кредитования поштових рахунків. Я не очень понимаю, честно говоря, вот транспорт, транспорт, одной из точек роста там доходности – обновление транспорта. Ну, может быть, и так, но я-то понимаю, что падение объемов финансовых в "Укрпочте" происходит не потому, что старый транспорт, а потому что заказов мало, не потому что транспорт перегружен, а  потому что заказов мало. Поэтому мне кажется, что вот там обновление транспорта – это замечательно, но это, боюсь, что будет чисто расходная часть, но вряд ли то вызовет рост доходной части предприятия.

Особенно смущает, что, допустим, транспорт вы планируете с 200 там 2017-2018 год, из 200 автомобилей 120 – в Киев и ни одного транспорта в… туда, где вы говорите, что ваша основная точка роста – это 35 процентов населения, где банки не существуют. Потому что мы с вами понимаем, у  банков, с вашей презентации написано, что банки 10,3 тысячи отделений, но они обслуживают, сконцентрированы, обслуживают 65 процентов населения и мы понимаем, что они обслуживают наиболее платежеспособное население, эти 65 процентов. Вы планируете точкой роста сделать 35 процентов – оставшегося население, где банки как бы вам вроде как не конкуренты. Но, во-первых, мы понимаем, что это неплатежеспособное население, мало платежеспособное население, а, во-вторых, у вас 11,7 тысяч отделений. Что получается. Банки, взымая доходы из 65 процентов платежеспособного населения, не могут удержать 10 тысяч отделений, трещат, валятся и ну, тяжело у них с финансовой доходностью.

Вы же планируете на 182 процента поднять рентабельность, работает на рынке 35 процентов населения платежеспособного. И при этом и обслуживать, и содержать 11 тысяч, 12 тысяч отделений. 

Ну, и главное. Я вижу, что источником, так сказать, всего роста вы планируете потратить за 5 лет, привлечь инвестиций 507 миллионов долларов, ну, полмиллиарда долларов. С моей точки зрения, сумма, ну, очень большая, очень солидная. Вопрос, что это за кредитные средства и откуда эти средства вы собираетесь брать? Это госбюджетные деньги или это кредит под гарантии государства, или это коммерческий кредит? 

Если коммерческий кредит, то на каких условиях, интересно было бы узнать. Потому что, вот, мы же с вами понимаем, что мы можем считать себя акционерами. Хоть вы и акционировались, но я, если правильно понимаю, 100-процентный акционер у вас – государство. И если государственный бюджет дает деньги, то это наши деньги. Наши налоги. Мы – акционеры, мы – акционеры.

И когда ко мне приходит, допустим, как к акционеру операционный менеджмент и говорит, дай мне полмиллиарда долларов, полмиллиарда долларов и я, может быть, через 5 лет дам 182 процента роста рентабельности. Но я, откровенно говоря, не увидел, когда вы собираетесь эти деньги вернуть, полмиллиарда долларов. Но не кажется ли вам? Вот, я на месте инвестора не дал бы денег. Точно не дал бы. То есть это игра ва-банк. 

То есть посмотреть на вас красивых, умных, талантливых ребят и дать вам полмиллиарда. Потом вы через год там где-то денетесь, пойдете там дальше осваивать свои жизненные просторы, а полмиллиарда долларов, так сказать, исчезнет, отвечать за них никто не будет. 

Не кажется ли вам, что правильно было бы, мне кажется, что в таких случаях работает схема. Когда вы берете одну область, отрабатываете ее. Во-первых, это маленький порог, маленькие… меньше инвестиции, государство меньше рискует. Вы найдете больше сторонников. Потому что вы вот начали обходить, как вы говорите, 100 этих "кругов ада" обходить, у вас впереди, вы же сами понимаете, еще больше  этих "100 кругов ада", а не проще ли взять одну область, отработать ее, ну, скажем, до конца 2018-го или середины 2018 года, показать, как у вас вот эти все точки роста – 35 процентов населения, новые отделения, как  у них совершенно изменилась финансовая составляющая, как доходы в этой области поднялись. Потом вы приходите, говорите, вот результат, ребята. Мы готовы его умножить на 24 и … или там на 34, следующие 34  области делаем. Мне кажется, что  вот у вас будут большие проблемы с грандиозными планами реорганизации всей… всего предприятия сразу вместе и с большими инвестициями. 

Спасибо за внимание. 

Прошу прощения.

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Спасибо за вопрос. 

Я прямо пойду, наверное, по пунктам,  по ста процентам населенных пунктов. 

То есть некоторые пункты – это хутор и пять хуторов рядом. То есть как это обслуживается? Оставляется пенсия, условно говоря, почта почтальону, он сегодня   идет на этот хутор, завтра идет на тот  хутор и так далее, то есть таким образом покрывается, действительно, вся территория… Не офисами, неправильно была… действительно, корректное замечание, не офисами, а именно всей инфраструктурой. 

Что касается финуслуг. Смотрите, действительно, стратегия в том, чтобы оказывать их  вот там, где нету банков. Но фишка в том, что если все банки на одном пятачке ссорятся и так далее… (Шум у залі) Нет, пятачок – замечательный, но они поэтому в убытках. Нет, мы говорим о том, что мы там уже есть. Понимаете в чем проблема: мы уже  оказываем эти услуги, то есть у нас уже 100 процентов доля рынка по приему платежей в этих селах, там конкуренции нет. И мы уже везем туда пенсии. То есть, давая эти рахунки, мы себе  сокращаем вытраты. Представляете? У нас же по закону что? Каждый пенсионер имеет право на свой день выплати пенсии. Мы по закону обязаны в этот день, даже если в селе 73 человека, то Иван Иванович получает во вторник, Наталья Петровна в среду или, там, в четверг, и мы возим машиной и раздаем  все эти пенсии именно в тот день, когда им удобно. 

МОРОКО Ю.М. (Не чути)  

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. И… нет, ничего не нужно менять, потому что если нам дадут рахунки и ми зарахували пенсию, то наше обязательство выполнено в тот день, когда пенсия зарахована, как это делают банки. То есть в тот день, грубо говоря, мы, дав нам  финансовые рахунки... мне не нужно рекламу давать, да, мне нужно других людей тренировать. Люди есть, клиент есть, услуги есть, все, что мы предполагаем – это перевести цивилизацию… нецивилизацию в цивилизацию. 

Что касается кредитования, наоборот – в  законе, который мы внесли, мы говорим "Укропочта" не играет в рискованные  игры, "Укропочта" не кредитует, "Укрпочта"  надает только, сейчас я сейчас поясню, "Укрпочта" предоставляет…

_______________. (Не чути) 

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Не, не, сейчас я поясню, я сейчас поясню, я сейчас поясню, да. Смотрите, мы предлагаем, "Укрпочта" сама со своего баланса именно, смотрите, есть же разница –  свой баланс, не свой баланс. Со своего баланса мы  ведем только поточные рахунки, ощадные рахунки, розрахунки и карточки, все – четыре услуги.

Далее, привлекая эти средства, мы сказали государству: мы готовы либо размещать в ОГВЗ, в госбюджет. Нам все равно, честно говоря, как размещать, вы нам, все, что вы нам заплатите – мы возьмем  свою комиссию, грубо говоря, там разместили под 8 процентов, взяли свою комиссию 3, заработали и 5 процентов дали бабушке, да, которая разместила эти средства.

Дальше, если государство… это две модели, которые мы предложили Нацбанку. Модель номер 1 – безопасная, все деньги разместили в державе, на самом деле, очень дешевые деньги, не которые в городе конкурируют между собой депозиты, а дешевые и разместили, зарабатываем на этом. 

Далее, мы работаем как агент, подчеркиваю, что очень важно, как агент по кредитованию. Получив доступ к этим клиентам, мы открываем банкам, открываем страховым компаниям доступ к 6,5 миллионов клиентов и работаем как агент, мы сейчас делаем, предоставляя им кредиты, то есть, еще раз, обработали заявку, передали ее банку, выдали кредит. Только сейчас  мы это делаем готівкою, после этого делаем не готівку, получаем свои 8-10 процентов с каждого кредита за обслуживание, набирая клиентские данные, и так далее. Для меня сейчас, вот вы знаете, мы  дали возможность людям в селе заказывать побутову техніку – рост 338 процентов в месяц. Бабушка тоже хочет заказать чайник и микроволновку хочет заказать, не хочет за ней ехать и мы ей доставляем. А для меня идеальный продукт – это бабушка, которая…  или человек, живущий в селе, который купил микроволновку, я получил комиссию за продажу микроволновки от розницы, я выдал кредит на покупку микроволновки – получил комиссию, и я доставил. 
Ничего плохого в заработке "Укрпочты" нет. Мы приносим цивилизацию в страну. Поэтому, таким образом, мы планируем зарабатывать. Поэтому в части финансовых услуг, еще раз, мы предложили обмежену, еще раз говорю, обмежену конкуренцію з банками, не увеличивая государственный сектор, а оставляя его даже меньше.

Потому что, второй вариант, мы размещаем деньги в частных банках. Те деньги, которые привлекли, размещаем в частных банках. Они в обмен на это дают нам льготное кредитование для наших же клиентов. То есть всем хорошо, частные банки растут, получают ресурс свободной ликвидности, получают шесть с половиной миллионов клиентов. 

Я действительно как "Укрпочта", вы абсолютно правильно заметили, если я потеряю финансовые услуги, мы просто не выживем. Поэтому я честно сказал уважаемым банкам, я говорю, я, действительно, работал в "Инвестбанке", я плохо воспринимаю слово "нет". Поэтому, если нам не примут этот закон, я куплю банк. Не дадут купить, я это назову стратегическим партнерством. Выберу банк "98", назову его "Почтобанком" и буду делать все то же самое, просто через маленький банк. 

Поэтому "Укрпочта" не может. "Amazon", все знают "Amazon", выдал кредиты малому и среднему бизнесу на 2 миллиарда долларов за последний месяц. Почему? Потому что они знают об этом бизнесе больше, чем любой банк. К сожалению, в Украине нельзя сейчас кредитовать электронную коммерцию, потому что она немножко серая. Даже там уважаемые большие компании, та не большие компании, 55 маленьких ФОП.

Мы же знаем об этих компаниях больше, чем любой банк. Мы знаем, сколько они в день отправляют посылок. Мы знаем, какие объемы. Поэтому мы можем таким путем развить электронную коммерцию, мы можем помочь фермерским хозяйствам. Потому что кроме нас там никого нет, извините, прокредитовать фермера можно, а вот собрать с него деньги уже нельзя.

Поэтому мы предложили такую модель "зарабатывай.net". Я с Владимиром Борисовичем встречался и говорю, громады ж будут организовываться, правильно, локальные громады? А где они обслуговуватись будуть? Банки оттуда уходят, где они, тоже будут пять носить чемоданы готівки туда-сюда? Элементарный вопрос. На этом тоже можно и нужно зарабатывать. Поэтому это вот, отвечая на фінансові послуги.

С точки зрения, был вопрос по транспорту. Заказов мало не потому, что транспорта мало. Если "Укрпочта" не может выполнить вовремя перевозку, я работаю поздно, до 2-3 часов ночи, я захожу всегда перед окончанием дня в диспетчерскую. Очень редкий день, когда у нас что-то не поломалось. Ну, 14 лет средней машине. А, извините, "Розетка" не хочет со мной подписывать договор, если я ей не гарантирую доставку на следующий день. А если машина ломается, то она уже никуда не едет. 

Поэтому, почему у нас сейчас начали расти обсяги. В этом месяце мы подписали "modnaKasta", "LeBoutigue". Мы начали работать со всеми ведущими компаниями, машины появились. Мы наконец можем повезти машину с гидробортом. Она наконец может разгрузится, привезти и загрузиться. Одна область не работает, в Украине 60 процентов посылок генерируется в трех местах Киев, Одесса, Львов и Харьков. Все, вот оттуда посылки выходят и приходят на всю страну. Взять одну область, ну, никак не получится, потому что просто сеть иначе работает. Поэтому факт наличия машин подразумевает… Более того, у нас сейчас проблема, что мы стали заложниками успеха, у нас сортировочные пункты не успевают обрабатывать тот объем, они никогда не строились… Вот я ж приводил примеры: 120 миллионов посылок – "Новая почта"; 18, в этом году мы планируем 40, с 18 на 40, с 40 на 70 в следующем году. За этим же стоят машины, за этим стоят сортировщики, за этим стоят люди. Почему у нас люди не улыбаются в отделениях? Правильно, потому что они хреново работают. А почему они хреново работают? Потому что они занимаются, извините, популизмом. До этого все в "Укрпочте" получали одинаковую зарплату. Оператор в Киеве, Жмеринке и Житомире получал одинаковую зарплату згідно колективного договору. У нас заняло 8 месяцев, неправильное слово "отжать", договорится с профсоюзами о том, что мы можем платить разные зарплаты. 

Один пример. В Киеве, когда мы пришли, в среднем 72 процентов корреспонденции занимало 3 дня доставки по Киеву, 3 дня. Мы пришли, сказали: социализм закончен, все одинаково получать не будут. Теперь люди получают на сортировке не как раньше, все там в среднем по 5 тысяч, а кто-то 3200, а кто-то 9000. Результат – 94 процента корреспонденции по Киеву доставляется на следующий день. Мы отменили сон ночью, потому что нигде не было написано, что нужно спать ночью, если ты сутки через трое работаешь. Привлекли молодых ребят на нормальные зарплаты. Мы сейчас практически вдвое повышаем зарплаты в отделениях. Ну, тут же яйца и курица, нет адекватных людей – нет клиентов, нет клиентов – нет денег. Поэтому собственно, действительно, мы будем повышать доход на сотрудника. Да, у нас сейчас в Киеве 18 почтальонов по 0,2 ставки. Я Владимира Борисовича спросил: Владимир Борисович, как вам нравится, 18 по 0,2, которые несчастны, или 2 на полную занятость с нормальной зарплатой на машине? В штуках почтальонов будет меньше, …… в средней заработной плате и доходов на сотрудника будет больше. Ну, как по мне, вот мы сейчас запустили пилотный проект по Киевской области – пересувне відділення. Я посмотрел на карту и говорю: а скажите мне, что делает это пересувне відділення, в этом селе 73 человека, а оно стоит 2 часа? Ну, они мне, там, объясняли охрана праці и все дела. Я говорю: "А по-честному?". А по-честному почтальон пьет и пенсию ему отдать нельзя. Поэтому ему дают газеты и письма, а водитель развозит пенсии и принимает платежи. И так по всей стране. Но объективно демографию я не обыграю. Поэтому естественно мы собираемся, да, перевести большее количество людей на полную занятость, купив машины, потому что, извините, без машин пересувне відділення не працює, воно ж пересуватися на чомусь повинно. И таким образом увеличить доходы. 

Конкуренция с банками – сказал. Инвестиция откуда? Смотрите, 500 миллионов – это за 5 лет. Это в том числе, это в том числе такие, как называется, брич-кредиты, когда я возьму кредит под здание рядом с вокзалом, построю новый сортировочный центр, перееду туда, а это продам.

МОРОКО Ю.М. (Не чути) 
СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Облигации… Мы от государства, еще раз, ни копейки…

_______________. Мы у государства не планируем брать ни копейки и никогда, кстати говоря, не получали ни копейки.

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Не получали. "Укрпочта" ни сейчас не получает ни копейки от государства и в стратегии не заложено. Я сказал, вот, когда с Премьером встречался, уникальная госкомпания, мы не просим ни одной копейки. Мы в своей стратегии заложили полную самоокупаемость. Мы просим с нас, извините, не забирать всякие, ну, не накладывать на нас разные социальные непонятные обязательства как в прошлый раз на комитете, да, "Голос Украины" разносить надо, а 8 миллионов 5 лет никто не давал. Поэтому…

МОРОКО Ю.М. (Не чути) 

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Подождите, но у нас и ….. позитивная. Давайте не забывать, минусовая, у нас же амортизация 400 с чем-то миллионов…

МОРОКО Ю.М. (Не чути)

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Да, пока. Но, а по этому году мы выйдем, я надеюсь, что мы по IV кварталу…
_______________. По году будет 200. Но здесь…

_______________. А по этому году у вас план минус триста… 

_______________. Игорь Ефимович, дозвольте, объясню. Да. Позвольте поясню. Ну, давайте посмотрим на 2017 год так без розовых очков. Мы 1 января увеличили зарплату минимальную з 1600 на 3200 Можно я договорю? Секунду. Я можно договорю? 

МОРОКО Ю.М. Я никогда, если понять…(Не чути) что-то ж вы должны в залог банку дать.
СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Машину. Если мы берем машину, берем машину. 
_______________.Вы ж вопрос задали, ну, там, будьте добры тогда дослушать, хорошо? То есть, да, действительно у нас большие планы по капитальному развитию и по тому, что без капитальных инвестиций эта компания мертвая. На 7-летних компьютерах и 15-летних машинах и никакой автоматизации сортировки современной компании не построишь. Есть ІТ-процессы, есть все на свете – да? 

Что касается кредитов, мы – инфраструктурная компания, и ведем переговоры с коммерческими банками, которые понимают, на самом деле, что наши обстоятельства – да? – и верят не только в наше "темное прошлое", но и в наше "светлое будущее". Верят, да. (Шум у залі) Мы хотим сказать, что нам… Нет! Мы хотим сказать, что нам банк дает, как и всем дает на самом деле… (Шум у залі) Послушайте!.. 

(Загальна дискусія) 

Если вы свое мнение сложили, я могу на этом и закончить, но если интересно, давайте я договорю. 

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Давайте простой пример… (Шум у залі) 

_______________. Мне нет смысла тратить свое… 

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Нет, Юрий Николаевич, вопрос … (Шум у залі) Да, есть! 

МОРОКО Ю.М. (Не чути) 

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Нет, Юрий Николаевич… (Шум у залі) Нет-нет, пока до недвижимости не дошли… 
МОРОКО Ю.М. … мы с вами акционеры. ……….берет кредит коммерческий, я пытаюсь как акционер понять, вот что? 

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Я поясню, смотрите: в государственной компании практически невозможно взять кредит. Давайте реалистично смотреть на это. Почему? Потому что когда я беру… Я объясню: согласно постанове правительства Азарова 2012 года, чтобы "Укрпочта" могла взять кредит – Николая Янович нам помог – мы должны согласовать его с Мининфраструктуры, с Минэкономики и с Министерством финансов. (Шум у залі) Нет, я согласен! Как вы думаете, какой срок согласования этого кредита? Нет-нет, давайте реалистично… 

МОРОКО Ю.М. Я понимаю, что цель вашего была акционирования – это именно… 

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Это не меняет, это не меняет, к сожалению, законодательство. 

МОРОКО Ю.М. Тогда  тем хуже!

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Правильно! Но против… Но если бы я жил чисто по вот  этим "дурным" постановлениям, не было бы сейчас 300 тысяч посылок. А в законе есть исключение, называется "лизинг". Поэтому мы сегодня все кредитные ресурсы, заложенные в финплане – спасибо министерству – берем в лизинг: машины – в лизинг… Слава Богу, Николай Янович не знал, что такое "лизинг"! …машины – в лизинг, компьютеры – в лизинг, и эти же основные средства становятся залогом по лизинговым… 

МОРОКО Ю.М. … то есть, мы с вами говорим, если вы берете компьютеры, все основные средства в лизинг, это не ваши… 

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Пока мы не выплатили его. 

МОРОКО Ю.М. А если вы их… то есть вы взяли их в лизинг с правом выкупа.

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Конечно. Да. После закрытия сделки, ну, грубо говоря, за гривну, он становится наш. 

_______________. (Не чути) 
СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Да. Да. И машины тоже самое. И машины тоже самое.
МОРОКО Ю.М. (Не чути) …существует, то финансовый кредит не берете, потому взять его невозможно …………. и, вот, взять, вот, залог имущества. 
СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Не, нет, возможно просто…

_______________. Это был первый ответ сразу говорю. 

МОРОКО Ю.М. Да не берут они кредитов…  

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Мы не можем отчуждать. Залог – это отчуждение имущества. 
МОРОКО Ю.М. (Не чути) 
_______________. Ну, про товары, про автомобили…

МОРОКО Ю.М. (Не чути) 
СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Да. Да. 
МОРОКО Ю.М. Финансовый…
СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Нет, мы надеемся сейчас выпустить облигации. Нет, почему, мы сейчас надеемся выпустить облигации, мы думаем, что они будут пользоваться спросом, мы инфраструктурная компания, работающая, рынок электронной коммерции Украины растет 35 процентов в год. И банки нам верят, что, ну, не потому, что верят, мы результат показываем, да, верят, что мы их вернем. 
МОРОКО Ю.М.  (Не чути) 

_______________. (Не чути) 
СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Ну, подождите…
_______________. Ой, покажите как в нашей стране…
СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Смотрите, но… Юрий Николаевич! 

_______________. (Не чути)
СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Нет, смотрите, я давал интервью и сказал, что мне очень нравятся американские законы о труде. Вот, мы провели оценку и обучение за 6 месяцев. Какая другая компания это сделает? 14 тисяч человек. Мы провели оценку и обучение 14 тисяч человек. У меня есть красная зона людей, зеленая и серая. Чтобы я сделал в Штатах.

Красная зона пошла бы… В Киеве 25 процентов, кстати. Взяла бы флаг и пошла бы гулять в другую компанию, и люди бы, которые хотели увидеть улыбки в нашей компании увидели их быстро. Но у нас не получается так. Эти люди сидят и держаться у нас профсоюзы, повідомлення, всякая другая фигня, а клиенты хотят, чтобы им улыбались завтра. Поэтому, конечно, занимает какое-то время, поймать их на финмониторинге, на том, что они воруют, на том, что они делят что-то другое, ввести стандарты качества. Мы должны за 2 месяца попередить, що я их буду за хамство увольнять. А только после этого, поймав 2 раза на выговоре, уволить. Поэтому…

ГОЛОВУЮЧИЙ. Та у нас така ж історія в Верховной Раде в секретариате…
МОРОКО Ю.М. Поймите правильно, вы нам, вот, сейчас все время рассказываете как тяжело ы плохо построено это государство. Мы это знаем не хуже вас, честно говоря. 
СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Мы пытаемся найти…

МОРОКО Ю.М. Меня ж интересует ваши, так сказать, креативные вещи как вы планируете выйти с этого положения. А вы все время рассказываете как хреново.  

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Нет, нет. Смотрите…

_______________. (Не чути) 
СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Нет, так смотрите. Я ж показал, мі с 46 віросли до 200 тисяч в месяц. Мы, к концу года будет 500, но это же нарастающим итогом идет, да.

МОРОКО Ю.М. Смотрите, вот наша разница в чем, что вы, так сказать, по "Укрпочте" говорите первый раз, а я там в течение 10 лет уже слушаю. Предыдущий говорил товарищ, что вот мы купили там 40 винтовок и у нас теперь в связи с тем, что грабеже окончатся, у нас рост доходов будет огромный.

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Главное еще, за сколько…

МОРОКО Ю.М. И все время все, кто за "Укрпочту" отвечает, все время приходят на комитет и рассказывают количество посылок увеличилось, количество того увеличилось, в общем все движется, все делается, доходы только, правда, падают, а так все остальное нормально.

Вопрос, Игорь Ефимович, чисто такой: сто процентов… 30 тысяч населенных пунктов, население, все остальное, у вас есть какие-то государство нагадывает на вас обязательства…

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Да.

МОРОКО Ю.М. …что вы обязаны во всех 30 тысячах населенных пунктов быть или нет? Или это ваше, так сказать, добровольное видение?

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Ну, смотрите, как только кто-то  думает только, думает, что я  закрою пункт – выходят демонстрация в Полтаве или депутат пишет запрос… 

МОРОКО Ю.М. Я не об эмоциях, я говорю об юридической…

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Есть, есть, есть. Украина… Украина является членом всемирного почтового союза. И как член Всемирного почтового союза есть у нас универсальные почтовые обязательства, которые обязывают нас доставлять корреспонденцию в каждый, да, как призначеного поштового оператора, в каждый населённый пункт Украины, нравиться нам это или нет.

Другое дело, что за этим стоит, и в других странах, конечно, это компенсируется государством, я вот приводил пример, в Словакии, в Словакии, население Словакии, по-моему, 5 миллионов населения, у них там… тысячи офисов, государство дает 10 миллионов евро в год на утримання...

МОРОКО Ю.М. И я, кстати, об этом, то есть, если… вот меня то, что смущает, есть акционерное общество и вы сейчас пытаетесь там изобрести какой-то там велосипед, я боюсь, что он не поедет и упадет…

_______________. Спасибо вам большое. Извините, пожалуйста, за ваш оптимизм.

МОРОКО Ю.М. …в связи с тем, что на вас висит огромная гиря тех обязательств, которые государство возлагает за обслуживание малорентабельного и экономически нереального сегмента. И почему государство вам тогда… вот вы…

ГОЛОВУЮЧИЙ. У него тут идей куча, он не знает куда их реализовать.

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Меня… нет, смотрите, я ж, ну, я ж реалистично, вы ж сказали – реалистично, да. Вот я от предыдущих товарищей, наверно, отличаюсь реалистично. Я у Премьера был, он сказал: "Денег в бюджете нет". Вы ж вот, наверно, бюджет, когда принимаете, понимаете, что на "Укрпочту" денег нет.

МОРОКО Ю.М. А вы в этом случае должны говорить: а мне какое дело, ребята? Вы мне сказали: "Едь за сто километров, привези письмо и отдали. (Не чути)
СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Та, Бог с ним, с письмом. "Голос Украины". Бог с ним, с письмом. "Голос Украины", да? По-моему, прошлый раз рассматривался "Голос Украины", нам должны дать дотацию 8 миллионов, чтобы покрыть, чтобы мы его хотя бы не в минус возили. Нам ее дали? Не дали. 

Я могу строить планы вот такие, да, но я прекрасно понимаю, что, я от державы ничего не прошу. Я прошу, не мешайте. 

_______________. О! Прекрасно. Важная сентенция. Можно, я подведу маленький итожик, да? 

(Загальна дискусія) 

Я хочу под стенограмму.

МОРОКО Ю.М. …с точки зрения ваших сотрудников, вы неправы…

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Я прошу, закон примите о финансовых рынках. Я сам заработаю. 

_______________. Я хочу подякувати пану Ігорю за те, що на відміну від політичного популізму він нам демонструє практичні дії. От, за це, ну, правда, я всю презентацію, всю доповідь слухала. І чим більше б нам таких дієвих якихось, тобто не сьогодні стане просто все феєрично. Не було цього 25 років, завтра, післязавтра, але ви до цього йдете. І це дуже і приємно, і оптимістично. Це з мого боку. 
Дякую дуже.

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Дуже дякую.
ГОЛОВУЮЧИЙ. У мене є, Ігор, я також дякую. Я хочу сказати, що ми як парламент та держава повинні підтримувати такі ініціативи, це однозначно. 

МОРОКО Ю.М. …принять закон, который устанавливает правильные правовые отношения по отношению к бизнесу. И не заставлять их делать то… (Не чути) …платить за услуги, которые нерентабельны. (Не чути) 

ГОЛОВУЮЧИЙ. Юрій Миколайович, я хочу сказати, що ми з вами добре знаємо історію, що таким же чином, коли дискримінаційні умови були по відношенню до "Укртелекому" і до інших, "Голдентелеком", "Укртелеком" тоді пішли. Така ж сама ситуація з "Укрпоштою". Тому.

МОРОКО Ю.М. (Не чути)
ГОЛОВУЮЧИЙ. У мене є яка пропозиція єдина до "Укрпошти". Ми дуже хочемо, дійсно,  і це наш обов'язок допомагати такому як "Укрпошта". Я би хотів, щоб ми  стратегію ту, яку ви розробляєте да, в ній було  прописано чітко, наприклад, що для  виконання цієї стратегії потрібно від  Верховної Ради. 

Ви вважаєте, що це  закон такий, а,  можливо, нам  потрібно внести, той закон може  й не пройти і битися головою об стінку, а він… також не  потрібно. А от те, що каже, Юрій Миколайович, те, що я кажу, зняти дискримінаційність по відношенню до  державного підприємства, так це  пройде я вам точно можу сказати. Я ж 2,5 роки назад, коли прийшов такий же, як і ти, думав то же тут однією лівою зараз все тут зміню, але тепер вже зовсім я по-іншому говорю. Тому тут, і лівою, і правою не змінеш.

_______________. Полтора часа правки слушают…
ГОЛОВУЮЧИЙ. …Да. Ось тому чітко, наприклад, йти  від малого, так зняти дискримінаційність, щоб ви не робили те, що… фінансові послуги  вам потрібні? Звичайно потрібні. Електронна комерція потрібна? Потрібна. Але тут потрібно  ще консолідовувати зал і тут ситуація така, що  предмет відання  "Укрпошта"… в нашому  комітеті  закон там якимось    чином, натягли воно також не є  правильно. Є в тому законі, я його вивчав, і такі проблеми, ви хочете повністю бути як банк, але ну не може банк не регулюватися. Тобто…

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Ні-ні, ми повністю… в цьому випадку сказали, повністю підпорядковані, це, на жаль, наші…

ГОЛОВУЮЧИЙ. Я закон читав. Ні, я читав закон, там дуже  бага…

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. …Нацбанк визначає повністю всю регулятивну  діяльність "Укрпошти".

ГОЛОВУЮЧИЙ. Надо поговорити, тому що там…

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Я вибачаюсь, більш того сьогодні Нацбанк нас регулює.  Я кожний день підписую…

ГОЛОВУЮЧИЙ. Звичайно, звичайно

_______________. Ліцензія.

ГОЛОВУЮЧИЙ. У вас же ліцензія є.

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Фінмоніторинг я підписую кожний день, хто ……….. Ми здаємо звітність, Нацбанк нас перевірив, FATF, коли Україну перевіряли  на омиття грошей, перевірили першу "Укрпошту". Ми пройшли  на 5 балів всі ці  регуляційні…

ГОЛОВУЮЧИЙ. Тому що з їхньої точки зору ви миєте кошти, берете великий "безнал" і вносите великий "нал" – і все. 

Тому моя пропозиція була б така: ви зараз якраз обговорення цієї стратегії, давайте ми там додамо в неї, що елементом цієї стратегії від законодавчого органу  повинно бути то-то-то-то. Але не думайте, що ви там в один законопроект все вписали, і…

Якщо щось можна зробити безболісно… Крок такий, чітко: зняти дискримінаційність по відношенню до "Укрпошти", надати те, не робити те. Якщо держава говорить вам розносити "Українську правду", то, вибачте, держава повинна заплатити за це. В "Телекомі" така ж сама проблема, коли не сплачують, там на більшу суму, там десь близько 800 мільйонів компаній не отримали те, що вони соцпослуги… 

МОРОКО О.М. … государство …….. льготы, но … 

ГОЛОВУЮЧИЙ. Да, кошти на них… така сама ситуація у "телекомі". Тут можна об'єднати ці… на цих прикладах. Тут сидять представники асоціації, які знають, телекомівські, цю проблему. 

І таким чином, ми, зі свого боку, дійсно, зробимо якусь там попитку – да? – щоб допомогти. 

МОРОКО Ю.М. Александр Иванович, я два слова буквально. Игорь Ефимович, если государство не имеет денег, как оно должно поступить? Оно должно сказать: у меня денег нету,  но давайте преференции какие-то дам. Но благодаря этим преференциям ты заработаешь эти деньги, я как  государство. То есть, давайте  рассчитаемся бартером, преференциями. 

По идее, вы должны написать перечень того, что если нет у государства денег, но сделайте мне вот это и это. Пусть Александр Иванович тарифы изменит… 

_______________. Меняет, помогает. 

МОРОКО Ю.М. Нет-нет, слабо меняет, значит. И так далее, и так далее. 

Вы эти преференции пишете. Я понимаю, что вы не пойдете к премьеру, потому что вам Премьер скажет, денег нету, а вы ему не скажете, так дай преференции взамен!

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Нет, я уже там был! 

МОРОКО Ю.М. Ну, вы постесняетесь! А мы не постесняемся. 

Поэтому  вы давайте, вы пишите, так сказать, что государство должно сделать вместо денег. Вот государство должно вам столько-то денег, и вы просите вместо денег вот такие вот преференции, чтобы получала "Укрпочта", а мы как комитет – нам все равно, кому писать и как писать. И мы… 

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Банки и частные компании, что мы можем работать, все остальное сделаем сами.

МОРОКО Ю.М. Да. 

ГОЛОВУЮЧИЙ. Вы нам просто в своей стратегии вот укажите вот эти вещи, которые ваш профильный комитет… не надо, у меня большая просьба, вот, уже ж научился  этим законопроектам, там все остальное, когда вот так вот там с определенными лицами, да, оно попадает в другой  комитет и…

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Потому что было сделано все, чтобы он вообще никуда не попало.

ГОЛОВУЮЧИЙ. Ну, к нам никто не обращался.

_______________. (Не чути) 

ГОЛОВУЮЧИЙ. Ну, да, я не, я понял о чем, я понял.

МОРОКО Ю.М. (Не чути) 

ГОЛОВУЮЧИЙ.  Я… Александр Иванович.

_______________О.І. Буквально пару слів, я хочу сказати, що нам дуже приємно, дуже – ні...

_______________ (Не чути) 

_______________.  Ні, я ж – не адвокат.

_______________.  Нет, я ……..

_______________. Никогда не оправдывайтесь, я когда-то перефразировал Булгакова, никогда не оправдывайтесь, придут и сами оправдаются. Поэтому…

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Нет. На самом деле, и один комментарий…

_______________. Не, можна, можна?

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Да, по тарифам, смотрите, мы же в рынке работаем. Когда говорят, что "Укрпочта" –  монополист, я спрашиваю: где? Вот в селе мы  - монополист, потому что больше никто туда не хочет идти. А тарифы – я не могу. У "Новой почты" есть тарифы, я, кончено, могу  с Александром Ивановичем поднять наш тариф на недосягаемую высоту…

_______________. Но после того, как Юрий Николаевич сказал, что мы слабо подымаем, вы имеете полное право это делать.

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Однозначно, но просто понимаете, мы работаем в рынке. 

Я вам скажу больше того, мы, к сожалению, имеем реальность сегодняшнего дня, что мы работаем с серыми компаниями. На сегодняшний день мы конкурируем с серыми компаниями, мы в Киеве проиграли рынок разноски счетов. Мы в Киеве проиграли рынок разноски писем, потому что у нас в среднем почтальон получает 5,5 тысяч. Если вы делите это на себестоимость, я не могу разносить по 15 копеек письма, а частные операторы разносят. Когда я спрашиваю: "Как это возможно экономически? Давайте три 200 поделим на 300 – получается 300 писем в час, это ж невозможно". Говорят: "Ну, это вам невозможно, а нам возможно". 

Поэтому… А почта во всем мире работает как? Город субсидирует село. Но я, кончено, могу пойти в полицию и господину Луценко написать…

МОРОКО Ю.М. Вы должны, по идее, в Антимонопольный идти.

ГОЛОВУЮЧИЙ. Ну, Антимонопольный, да.

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. И что, они закрывают ФОП Вася Пупкин, он приходит, чтобы вы понимали, я проиграл сейчас тендер на разноску…

ГОЛОВУЮЧИЙ Да, здесь на ФОПах разница ж, налогообложение и...

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Контроль качества, мы только что проиграли, не буду называть в какой администрации тендер на разноску периодики. Я говорю: "Как "Укрпочта" может в администрации проиграть тендер на разноску периодики?" Они говорят: "Ну, смотрите, была разноска 100 тысяч экземпляров". Говорят: "Ну, мы ж действительно собирались 100 тысяч разнести". Пришел ФОП Вася Пупкин, он собирается разнести  50, 50 сдать в макулатуру, поэтому естественно, что цена ФОПа Васи Пупкина была ровно на 30 процентов дешевле, чем наше. И он в честной конкурентной борьбе победил. То, что он не разнесет, до библиотек не донесет периодику, кто там проверит? А сегодня деньги получены, Вася Пупкин завтра закрыт. Поэтому я говорю, я могу, конечно, там рассказывать, ну, чтобы повеселить комитет, могу рассказать.

У меня есть обязательство покупать тапочки. Согласно Постанове Кабмина 1997 года "Про охорону праці" я должен купить тапочки всем, кто работает с компьютером. Когда я спросил, почему, я не шучу, я не шучу, 3 миллиона у меня уходит на тапочки. Я хотел белые купить, но. Но когда я спросил, у меня есть охорона праці – 148 человек в штате. Я говорю: "А чего им положено, а мне нет? Ну, я же тоже с компьютером, да. И флюорографию мне надо пройти. Там все дела, 80 гривен заплатить". Говорю: "Почему я должен это витрачати?" Говорят: "Ну, такі у нас в державі законодавчі акти".

Да, поэтому там 3 миллиона на тапки, 6 миллионов на сапоги, там еще какая-то фигня. То есть.

_______________. (Не чути) 

ГОЛОВУЮЧИЙ. Так вот, давайте мы отменим эту постанову.

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Це ж Кабмін.

ГОЛОВУЮЧИЙ. А мы – высший законодательный орган, мы можем написать письма, можем доказать, можем надавать, мы можем.

МОРОКО Ю.М. (Не чути)

ГОЛОВУЮЧИЙ. Игорь, я бы хотел бы, смотри, как в бизнесе, да? Дай аудит такой ерунды просто, дай аудит нам, народным депутатам, такой всей там казуистики, я не знаю. И мы, ну, так же нельзя...

_______________. Можно попытаться закончить? Игорь Ефимович, можно попытаться закончить? Я хотел их похвалить, но уже не буду, потому что время прошло. 

Хочу сказати про наступне. Пан Ігор сказав, що ми – рег                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                  улятор. Ну, ми – регулятор такий, умовний. Тетяно, ну, можна, ну, та, ну, не я, а все. Умовний регулятор. Я думаю, що всі знають, що чинне законодавство, діючий Закон про телекомунікації – взагалі слова "пошта" немає. В положенні про комісію, яка указом Президента затверджена, там ми щось робимо. Де-факто ми маємо можливість допомагати вам на вашому неконкурентному конкурентному ринку з універсальною послугою. І не так давно ми почали вести реєстр операторів.

Що стосується нагляду, ніяким чином юридично. Навіть при тому, що ми, нагляд – зараз умовне поняття. На поштовому взагалі не можемо…
СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Слава Богу, все-таки, что комитет…

ГОЛОВУЮЧИЙ. Тут на оборот, да.

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Первое питання было про безопасность страны. Мы на этих выходных обнаружили в посылках 25 гранатометов, а до этого  тысяча посылок с наркотой, а наши конкуренты… у наших конкурентов СБУ обнаружило 3 гранаты и 5 пистолетов в посылке, слава Богу, что они не взорвались. Но у нас все посылки проходят радиационный  контроль. 26 посылок в месяц не проходят радиационный контроль, вы хоть слышали от одного другого оператора проблемы про радиацию. Не от одного, правда. При том, что у мены 18 миллионов  посылок у них 120. Луценко собирал …

МОРОКО Ю.М. Я вас не понимаю, вы сейчас приводите яркие примеры дискриминации…

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Нет, это безпека  страны.

МОРОКО Ю.М. (Не чути) … государсвтенный заказ, акционер – у вас стопроцентный акционер вашего предприятия, а вы бедный несчастный  вас обложили со всех сторон и вы…

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Почему обложили…

МОРОКО Ю.М.  (Не чути) …Это неправильно. 

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Понимаете как  ну я ж не могу, извините,  господину Авакову  рассказывать…

ГОЛОВУЮЧИЙ. Ігор, дивись,  про що тобі…

МОРОКО Ю.М. Почему нет.

ГОЛОВУЮЧИЙ. Що хоче Юрій Миколайович сказати, що у нас парламентсько-президентська республіка і інструмент, як комітету… так написано в Конституції, ось, тому потрібно використовувати такий інструмент, як  народний депутат, як комітет це дуже дієвий інструмент. А ваші ці там,  хто з ким у вас… (Шум у залі) Да помочь можемо, дійсно. Я хотів би закінчувати, тому що… хвилиночку. 
Я дуже дякую, давайте ми домовимося відпрацювати з вами і з Міністерством інфраструктури дієві, бо ми, дійсно, можемо… (Шум у залі)   нам потрібно від вас навпаки.

_______________. (Не чути) …стратегія  ………. Ми зазначимо, що  необхідно для того, щоб…

ГОЛОВУЮЧИЙ. Але вкажіть у  цій стратегії от такі казуси просто, ми там приберемо …. (Загальна дискусія)  
Ні-ні це ж ми. Да. Ігор, я єдине хотів би зробити зауваження, члени комітету є народними депутатами і саме на засіданні  комітету вони є головними і поведінка, я так розумію, Олександра Геннадійовича…

_______________. Опрацюємо...      

ГОЛОВУЮЧИЙ.  Ну, в… тим більше, там ставати і виходити, ну, так це… Я просто роблю зауваження, це некоректна, м’яко кажучи, поведінка… (Шум у залі) І, ну… м’яко кажучи. 

(Загальна дискусія) 

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Прийнято. (Загальна дискусія)  Тут нема питань. 

МОРОКО Ю.М. Но так дело в том, что мы не встаем и не уходим – и вы сидите, терпите! Обучайтесь... (Шум у залі) 

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Нет, я привык. 

На самом деле, есть одно питання, которое я хотів би підняти, тому що в нас комітет все ж таки інформатизації. Я отут, на жаль, Віктор Олександрович, ушел, підписав там, до речі, новий мобілізаційний план "Укрпошти". Я не знаю, чи там  всі знають, в нас там, я ж вам… державна таємниця, мобілізаційний план і все таке. 

Якщо б його хтось прочитав, ну, я перший, мабуть, був, хто його читав, що там написано, і з приводу, дійсно, зв’язку, там що "Укрпошті" потрібно робити, якщо у країні такі складні часи. Но там таке написано: "доставляти листи", от від вас взяти листи і доставляти, там від уряду. Я говорю, уряд – електронний документообіг. Де ми їх візьмемо, якщо покладуть мережі? Хто їх буде де друковувати? Газети. Був "вірус Пєтя" – лягла вся база даних подписчиков. Куда мы… где мы теперь возьмем газеты, если, не дай Бог, что случится, а второе – кому мы их доставим? 

И вот такого в части  информационного…

ГОЛОВУЮЧИЙ. Підготуйте блок питань. Якщо там  десь під грифом, то ми зробимо з тими, хто має доступ до... 

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Я шукаю, хто має… Кто задание поставил? Я говорю, с кем можно поговорить, что в країні уже будет атака, будет  другого…

ГОЛОВУЮЧИЙ. Підготуйте окремо справку на цю тему, і ми  готові розглянути. Бо це дуже важливо, це питання якраз і кібербезпеки і всього іншого. 

_______________. Но по наслідками "Пєті" я можу сказати, що, на жаль, все… 

_______________.  Олександр… (Не чути)  

ГОЛОВУЮЧИЙ.  Але хочуть всі! Це… (Загальна дискусія) 

Леонід Михайлович, хвилинка. 

ОШЕРОВ Л.М. Короткая…

Я знаю, все уже устали. Я вот у вас хочу спросить: насколько я вот владею ситуацией, как-то разбирался с этим вопросом. Про этот реестр это я давил, можно сказать, на кое-кого, чтобы сделать этот реестр оператора. Насколько я понимаю, в соответствии с Всемирным почтовым союзом единственным оператором, который может развертывать места международного почтового обміну это есть "Укрпочта" – единственный оператор у нас в Украине. 

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. (Не чути) 
ОШЕРОВ Л.М. Нет, не должна быть. А реально по всем законам есть… должна быть "Укрпочта". Правильно я понимаю?
СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. Правильно.

ОШЕРОВ Л.М. Сейчас  получается, все "Новая почта", другие операторы имеют места міжнародного поштового обміну, заробляють на цьому великі гроші, тому що вся інтернет-торгівля здійснюється через місця міжнародного поштового обміну. 

Я хочу у вас просто узнать, каким документом… Вот, вы сегодня говорили. что каким-то документом запрещено вам работать частным оператором. А каким? 

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. (Не чути) 

ОШЕРОВ Л.М. Нет, да, єто слова просто. Александр Иванович, то есть я єтот вопрос задал не зря. "Я этим занилася". То есть нет нормативных документов, которые вам запрещают работать с частными операторами. 

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. (Не чути)   

ГОЛОВУЮЧИЙ. Доручення дати, там, чи ще щось. Напишіть нам окремий запит по цій ситуації і, повірте, ми переговоримо на…

СМІЛЯНСЬКИЙ І.Ю. У меня только один комментарий к процессу. Смотрите, я год на этой позиции, там, говорят, не выдерживают обычно. Вопрос в том, что я специально этого не делал. Да, я не хотел, чтобы про "Укрпочту" говорили, что тех успехов, которые мы добились, мы добились благодаря административным… 

ГОЛОВУЮЧИЙ. Так, а чому? Це неправильно. Це не вірно. Я тут Юрія Миколайовича повністю підтримую, це не вірно, тому що страждають всі. Тому…

_______________. (Не чути)

ГОЛОВУЮЧИЙ. Я всім… Я всім дякую, засідання комітету закінчено.                   
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